[bookmark: _GoBack][image: ]
Dassault Systèmes SolidWorks Corp. należy do grupy Dassault Systèmes S.A. Firma jest światowym liderem w rozwiązaniach 3D pozwalających milionom inżynierów i projektantów w tworzeniu lepszych produktów. Nasze oprogramowanie w intuicyjny sposób wspomaga projektowanie, symulacje, publikowanie i zarządzanie dokumentacją oraz ocenę wpływu na środowisko. SolidWorks posiada biura na całym świecie i dostarcza swoje rozwiązania poprzez globalną sieć Partnerów w 70 krajach. 
Dla naszego autoryzowanego przedstawiciela w Polsce poszukujemy zmotywowanej i zaangażowanej osoby na stanowisko:
Account Manager / Inżynier Sprzedaży
(woj. dolnośląskie, śląskie lub centralna Polska)

Zadania do realizowania: 
· Zarządzanie aktywnościami sprzedażowymi na przydzielonym obszarze: znajdowanie potencjalnych klientów z branży produkcyjnej i przemysłowej, umawianie i przeprowadzanie konsultacyjnych spotkań sprzedażowych, prezentowanie portfolio produktów, rozpoznawanie potrzeb klienta i proponowanie dopasowanych rozwiązań, negocjowanie, finalizowanie sprzedaży.
· Budowanie długoterminowych relacji z klientami, oferowanie dodatkowych rozwiązań poprawiających wydajność i efektywność środowiska projektowego i produkcyjnego. 
· Realizowanie i przekraczanie miesięcznych i rocznych planów sprzedażowych. 
· Samodzielna i wydajna praca z użyciem umiejętności organizacyjnych, zarządzania czasem. 
Wymagane doświadczenie i umiejętności: 
· Wykształcenie wyższe techniczne.
· Znajomość oprogramowania SolidWorks lub innego 3D CAD. 
· Minimum 2 lata doświadczenia w sprzedaży technicznych rozwiązań w branży IT, produkcyjnej lub przemysłowej. 
· Bardzo dobre umiejętności komunikacyjne i organizacyjne.
· Determinacja przy realizacji wytyczonych celów.
· Chęć i możliwość częstych wyjazdów. 
· Samodzielność.
· Dobra znajomość języka angielskiego.
Czekają na Ciebie nowe wyzwania, profesjonalne szkolenia, możliwość rozwoju, konkurencyjne zarobki odpowiadające osiąganym wynikom i dynamiczny zespół! Jeśli szukasz ciekawych, rozwojowych zadań prześlij swoje CV na adres:
ewa.klosin@3ds.com
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